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Jestem producentem tucznika.
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Moj wymarzony model pracy z producentem warchlaka
uwzglednia takie czynniki jak:

- stabilna cena

- wypracowany model cenowy — jasne i czytelne zasady ustalania cen warchlaka
- zysk na poziomie 70 PLN/sztuka

- cena adekwatna do kosztow produkcji

- polska gietda warchlaka, ustalajgca ceny na podstawie cen internetowych

- okreslenie ceny przy statych odbiorach warchlaka (cena max i min, bez duzych
rozbieznosci cenowych)

- elastycznos¢ cen przy dtugotrwatej wspotpracy

- cena warchlaka skorelowana z ceng tucznika/algorytm przeliczeniowy

- transparentnosc - pokazane koszty produkcji i cena przy premiach wyréwnujacych

- pewny, staty odbiorca

- gwarantowany odbiér, najlepiej z dlugoterminowg umowa, okreslong czasowo
- terminowe wpfaty

- brak posrednikéw/rozwdj wspédtpracy bezposredniej

- stata wspodtpraca
- dotrzymywanie umoéw
- kontrakt - tucz — ubojnia - kontrakt- warchlak

- status zdrowotny zwierzat

- standard warchlaka do sprzedazy

- dialog z producentem tucznika - okreslenie specyfikacji, szczeros¢ - wymagania
jakosciowe, okreslenie oczekiwan

- przeptyw informacji - informacja o przyrostach i wynikach uzyskanych na warchlakach
- etyka biznesowa

- duze partie - wyrdwnane wagowo i wiekowo

- powtarzalnos¢ jakosci

- uczciwy dostawca (wyrdwnanie, wiek, szczepienia)

- rzetelna historia stada/historia zywienia/status zdrowotnosci - szczepienia, badania krwi

- podejscie wspierajgce polska produkcje
- polski warchlak pierwszym wyborem (zamiast Dunczyka)
- wsparcie krajowe - promocja polskiego warchlaka ze srodkéw publicznych

- warchlaki o odpowiedniej, preferowanej genetyce
- najlepiej genetyka dunska z Polski

- dobry kontakt z lekarzem weterynarii

- wspotpraca z lekarzem prowadzgcym (producent tucznika, warchlaka, lekarz) pod katem
statusu zdrowotnego — programy leczenia

- zakonczenie ASF - jedna strefa dla Polski

- handel miedzy strefami

- organizacja transportu/transport po stronie producenta

- partia prosigt w zaleznosci od pojemnosci sektorow - dostepnos¢

- grupy producenckie

- wspolne zaktady miesne

- jasne przepisy budowlane i prawne

- kredytowanie
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‘ Gdybym byt producentem tucznika,
i i méj wymarzony model pracy z producentem warchlaka uwzgledniatby

takie czynniki jak:

- gwarantowana cena

- odniesienie do ceny rynkowej

- przewidywalna cena warchlaka (min/max)

- wspolny udziat w kosztach/zyskach - sprawiedliwe rozliczenia — koszty/cena

- stabilna cena

- przewidywalne ceny

- model cenowy wypracowany wspélnie
- elastycznos¢ w przypadku dotkdw

- wysoki status zdrowotny - jak najmniejsza konieczno$¢ leczenia
- wyréwnane partie
- czystos¢ genetyczna - wyniki w tuczu

- wysoki status zdrowotny

- jednolite partie, wyrownanie wagowe

- duze partie - cate auto do sprzedazy tuczu

- wykonywanie dodatkowych szczepien na zyczenie (odptatnie)
- dostep do polskiego warchlaka

- dobra genetyka

- informacja zwrotna o jakosci, wynikach technicznych

- dostep do informacji o warchlakach (zywienie, szczepienia, stan zdrowia, zalecenia
Zywieniowo-weterynaryjne)

- kontakt do lekarza prowadzacego

- zalecenia

- dostep do profilaktyki zdrowotnej szczepien (antybiogram)

- lojalnos$¢ — wywigzywanie sie z umow
- uczciwos¢ biznesowa stron

- uczciwosc - etyka

- stabilny odbior
- elastycznosc — odbidr przed terminem

- statos¢ dostaw - harmonogram
- dtugoterminowa wspodtpraca

- mozliwos¢ sprzedazy ze strefy czerwonej do innych

- wspdlne zaktady miesne

- bioasekuracja

- grupy producenckie od pola do stofu + marketing ze sSrodkéw publicznych

- zagospodarowanie gnojowicy

- kredytowanie

- tania pasza — adekwatna cena

- platforma wymiany handlowej

- terminowe ptfatnosci/szybka ptatnosc

- transport po stronie producenta warchlaka
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